Atviryjy mokymuy grafikas 2026/1l pusmetis

Mokymy pavadinimas Data Kaina Mokymy pavadinimas Data Kaina
RUGSEJIS LAPKRITIS

Efektyvus pardavimas 14 -15 899 Konflikty valdymas 9-10 799
Profesionalios derybos 21-22 989 MI-Lead™ / Lyderysté 11-12 989
Organizaciniy ir asmeniniy prioritety . . .
derinimas 23 549 Efektyvus darbas su svarbiausiais klientais 16 -17 899
Vadovavimas pardavimy komandai 24 - 25 989 Organizaciniy ir asmeniniy prioritety 18 549

derinimas

SPALIS ™ broj — proj
MIPROMS™ projekty vadovams — projekty 23 -24 989
) _ suvaldymas

Pardavimy planavimas 12 549

Profesionalios derybos 30-1 989
Profesionalus klienty aptarnavimas 13-14 799

GRUODIS
Pokyci Id 15 549
okyciy valdymas Efektyvus pardavimas 2-3 899

Sékmingo vadovavimo principai 19-20 989 Pardavimy planavimas 4 549
Prezentavimas ir vieSas kalbéjimas 21-22 799 Vadovavimas pardavimy komandai 7-8 989
Konsultacinis / vertés pardavimas 26 —27 899 Sekmingo vadovavimo principai 9-10 989

Atkaklusis pardavimas 14 -15 899
Detalesne informacijg apie programas Jums suteiks: Pokyciy valdymas 16 549

* Lektoré JulijaJociené +37069923037 julija.jociene@mercuri.lt
* Verslo mokyklos koordinatoré Vaida Bijliniené +37068478347 vaida.bijuniene@mercuri.lt

Q’ﬂ! MERCURI Mercuri International — jau 30 mety Jlsy partneris, siekiant didesniy rezultaty

international
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